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Multifunktionell plattform - Twiik &r ett traningsverktyg kombinerat med marknadsplats. Bolaget &r en av
fa aktorer som kombinerar en anvandarvanlig plattform anpassad for digital coachning med ett komplett
integrerat saljsystem. Kunderna, som utgérs av bland annat gymkedjor och fristdende personliga tranare, far ett
komplett verktyg som de sedan kan integrera i den befintliga verksamheten.

Bevisad fungerande och anvéndarvénlig produkt - sedan start har 6ver 350 000 anvindare och fler
an 30 miljoner registrerade traningssessioner genomfoérts genom Twiiks plattform.

Individanpassat - genom Twiik far anvandaren tillgang till tusentals traningspass, méjlighet till
individanpassade traningsupplagg, tranarledda sessioner online med video, tidtagning och detaljerade
instruktioner, sociala grupper, kompisutmaningar, samt en lekbaserad traningsdagbok och personlig
traningsstatistik.

Momentum - Twiik levererar en tjanst som ar helt ratt i tiden och som majliggér for tranare att behalla och
utoka sina intdkter aven i en tid nar digitaliseringen av branschen accelererar och dess olika aktorer tvingas
stalla om med kort varsel for att vara relevanta langsiktigt.

Stor och vaxande marknad - nyckeln ar tillginglighet. Varsomhelst, niarsomhelst och genom flera olika
enheter 6kar traningens tillganglighet for anvandarna. 'Detta gagnar marknaden, som férvantas viaxa med en
genomsnittlig arlig tillvaxt om 33,1 procent fran 2020 till 2027 och forvantas vara vard cirka 60 miljarder USD
ar 2027’ Bolaget ar redo att accelerera tillvaxttakten och gd mot den bredare globala marknaden.

Skalbar platiform - Twiiks plattform ar internationellt skalbar och anpassad fér den globala marknaden.
Produktens unika format bygger pa olika nyckelelement i beteendeférandring - ledarskap och instruktion,
kansla av progression och utveckling samt socialkontext och samhérighet. Nivan av automatisering ar
anpassningsbar utifran behov, dar anvandaren kan vélja att ladda ner ett fardigt pass eller fa full service med en
tréanare. En lansering av plattformen pa den globala marknaden kan darmed ske utan storre tekniska hinder.

Global expandering - under 2021 planerar Bolaget att introducera Twiik i Storbritannien och lanseringen
sker genom en utvaldpartner - det framgangsrika traningskonceptet 16 Weeks of Hell. Twiik har dessutom
lanserat i Tyskland i ar genom gymkedjan Actic. Baserat pa vardefulla erfarenheter av lanseringen med dessa
parter rullas sedan Twiik-appen ut till en bredare publik pa dessa marknader.

Stark styrelse och ledning - styrelse och ledning har en mangfacetterad bakgrund inom tech- och start
ups med vardefull kunskap om fitnessbranschen samt e-handel.

! Allied Market research (2020). Online/Virtual Fitness Market Statistics - 2020. Tillganglig:

https:/wwwe alliedmarketresearch.com/virtual-online-fitness-markef

2 Online Fitness Market Statistics (2020). Virtual Fitness Industry Forecast - 2027. Tillganglig: Online Fitness Market Statistics |
Virtual Fitness Industry Forecast- 2027|(plliedmarketresearch.con) (2020-11-25)
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Twiik utvecklar [6sningar som gor det mojligt for tranare och gym att skapa innovativa digitala
traningstjanster och darmed digitalisera sitt tjansteerbjudande och gora bra traning tillganglig for en
storre malgrupp.

Produkten ar en kombination av en applikation for traningsutdvare och ett webverktyg for tranare
och gym. Genom att lata tranare och gym designa sina egna upplagg skapas en bred katalog av
innehall som halls levande. Det finns program och enskilda pass inom allt fran kost och traning till
program som fokuserar pa stress, somn och meditation. Antalet tranare och program 6kar
kontinuerligt. Den digitala tekniken tilldter en enskild tranare eller ett gym att ta hand om ett stort
antal personer samtidigt, vilket maojliggor lagre priser och darmed kan tranarledd traning na helt nya
malgrupper och kundsegment.

For tranare erbjuds

Verktyg for att skapa digitala traningspass och planer

Forsaljning av digitala traningsprogram/traningspass

Digitala grupper och forum for att varda kundrelationer

Automatiserade behovsanalyser av klienter och grupper

Automatiskt skapade saljsidor for traningsuppldaggen som gor det enklare att n ut
Fardiga, anpassningsbara produkter sdsom foretagsutmaningar att silja gentemot féretag
Komplett betalningslosning for de traningsrelaterade tjanster som erbjuds

For utovaren/anvdandaren erbjuds

Tusentals traningspass och planer fér anvandarens profil

Genomfoérande av tranarledda sessioner on-demand med video och tidtagning
Mojlighet till live-traning

Mojligheten att importera traningspass fran ledande tjanster

Sociala grupper och utmaningar

Gamified (t.ex. podngrakning, tavling mot andra) traningsdagbok och personlig statistik



Anmadlningsperiod
22 april - 6 maj 2021.

Erbjudandepris
24,40 SEK per unit, motsvarande 6,10 SEK per aktie. Teckningsoptioner av serie TO 1 erhalls
vederlagsfritt.

Minsta post
250 units (motsvarande 6 100,00 SEK). Varje unit bestar av fyra (4) aktier och en (1)
teckningsoption av serie TO 1.

Emissionsvolym

Erbjudandet motsvarar initialt hogst cirka 16 MSEK, samt ytterligare hogst cirka 5,2 MSEK i det fall
samtliga teckningsoptioner av serie TO nyttjas. Vid fulltecknad initial emission samt fullt nyttjande
av vidhdangande teckningsoptioner kan Bolaget tillféras totalt hégst cirka 20,2 MSEK (fére
emissionskostnader) efter avdrag av den kompensation for brygglan som ej innebar likvid for
Bolaget.

Teckningsforbindelser

Bolaget har erhallit teckningsforbindelser om totalt cirka 8,95 MSEK (inklusive bryggfinansiering om
cirka 5,27 MSEK samt tillhérande kompensation om cirka 1,05 MSEK) totalt motsvarande cirka 56
procent av emissionsvolymen. Brygglan samt kompensation for brygglan kvittas mot units i
emissionen.

Antal aktier fore emission
4 081 200 aktier.

Vérdering (pre money)
Cirka 24,9 MSEK.

Planerad férsta dag for handel
Aktier och teckningsoptioner av serie TO 1 ar planerade att upptas for handel pa Nasdaq First North
Growth Market den 19 maj 2021.

ISIN-kod for aktien
SEO015797352.



Lock up

Styrelse, ledning och befintliga aktiedgare, vilka tillsammans har ett innehav i Bolaget om cirka 81
procent har ingatt lock up-avtal, varigenom de forbundit sig att inte avyttra nagra aktier i Bolaget
under hela perioden till och med det att teckningsoptionsinlésen ar genomford.

Styrelse, ledning och befintliga aktiedgare, vilka tillsammans har ett innehav i Bolaget om cirka 84
procent har ingatt lock up-avtal, varigenom de forbundit sig att inte avyttra nagra aktier i Bolaget
under de forsta tre manader som Bolaget ar noterat. Samma parter har darefter forbundit sig att
under efterféljande nio manader alternativt till och med det att teckningsoptionsinlésen ar
genomfort (om teckningsoptionsinldsen infaller efter de nio manaderna) avyttra maximalt tio
procent av sina respektive innehav i Bolaget.

Detta innebar att under de tre férsta manaderna som noterat bolag kommer cirka 84 procent av det
totala antalet utestdende aktier, per datumet for upprattandet av memorandumet, att vara under
lock up. Darefter kommer cirka 81 procent att vara under lock up fram till och med att
teckningsoptionsinlosen ar genomford. Lock up-avtalen innefattar, utover befintligt 4gande,
eventuell teckning i IPO.

Vidhéngande teckningsoptioner

Innehav av en teckningsoption av serie TO 1 berattigar till teckning av en nyemitterad aktie till en
kurs om 7,90 SEK. Anmalan av aktier med stéd av teckningsoptioner av serie TO 1 dger rum under
perioden 4-25 maj 2022. Vid fullt nyttjande av samtliga vidhdngande teckningsoptioner tillférs
Bolaget cirka 5,2 MSEK f6re emissionskostnader.

Det kapital Bolaget tillférs genom emissionen av units (exkl. brygglan) ar avsett att finansiera
nedanstaende aktiviteter:

/" Marknadsféring av tjansten gentemot trinare, gym samt slutkonsument samt utékad

automatisering av detta - cirka 70 procent
/" Plattformsutveckling - cirka 30 procent
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VD ANDERS GRAN HAR ORDET

Digitaliseringen av traningsindustrin ar ett faktum.
Branschanalyser fran 2019 pekar pa att marknaden
for digital traning forvantas 6ka fran cirka 6 miljarder
USD till 60 miljarder USD mellan 2020 och 2027. En
stor mycket 6kning. Den pagaende pandemin
accelererar en befintlig trend och tvingar manga
aktorer att stdlla om annu snabbare for att méta en
okad efterfragan av digitala [6sningar.

Att konsumenterna ar redo rader det inget tvivel om,
pa Twiik ser vi tusentals som tranar digitalt varje
vecka. Jamfor vi januari 2021 med foregdende ar har
antalet aktiva anvandare 6kat med cirka 381 procent.
Vi ser en stark 6kning i efterfragan fran gym och
tranare som vill digitalisera sina tjanster och som har
langsiktiga mal om en forflyttning av sin affarsmodell.

Traningsbranschen befinner sig i ett skifte. Manga tranare och ledare inom branschen besitter stor
kunskap inom kost, traning och beteendeférandring men saknar verktyg for att digitalisera de tjanster
de erbjuder. Att med trovardighet sprida sin kunskap och sitt varumarke i ett nytt digitalt format och
samtidigt coacha tusentals individer kraver ofta en stor investering i tid och pengar. Investeringar som
manga saknar mojlighet till. Manga tidigare etablerade aktdrer pa marknaden begransar dessutom
anvandarna genom, exempelvis, olika krav som utesluter de mindre aktérerna, eller férhindrar
intaktsmojligheter.

Twiik ar helt ratt positionerat for att fanga den mojlighet som en paskyndad digitalisering skapar. Var
unika kombination av ett robust och anvandarvanligt coachingverktyg och en konsumentorienterad
marknadsplats ger tranare och gym ratt redskap for att enkelt skapa innovativa digitala tjanster och
erbjuda den digitala upplevelse som kunderna férvantar sig nu och i framtiden. Twiik vander sig till bade
gymkedjor och den individuella tranaren och erbjuder en komplett [6sning for digitala
traningserbjudanden.

Genom Twiik kan traningsaktorerna lansera digitala tjansteerbjudanden betydligt billigare och med
kortare time-to-market an tidigare. Samtidigt skapar vi en handelsplats fér onlinetraning dit
konsumenterna kan soka sig for att hitta den basta traningen - precis som Amazon gor fér shopping,
Hemnet gor for bostader och Hotels.com gor fér boende vid resa.



Under 2020 har vart fokus varit att etablera var marknadsplats och lansera vara forsta samarbeten
med gymkedjor. Pa sikt kommer fokus ligga pa att simultant dven bli den primara plattformen for
individuella tranare.

Vi har ett starkt momentum i var kdrnaffar och framéver har vi stort fokus pa tillvaxt. Under 2021
avser vi att etablera oss utanfoér Sverige och pa bredare front lansera nya digitala traningsformat.|
forlangningen vantar en fullskalig global expansion med malet att nd positivt kassafldde och omsatta
240 MSEK ar 2023. Detta amnar vi uppna genom att dels fortsatta skriva samarbetsavtal med
gymkedjor, dels utoka fokus pa en heltidckande hantering av transaktionsfloédet i vardekedjan mellan
gym, tranare och anvandare.

For att utveckla Twiik vidare och ta tillvara pa nuvarande momentum genomfor vi nu en emission dar
du har moijlighet att bli deldgare i Bolaget och vara med pa var spannande resa.

- VD, TWIIK AB

Tranare och gym kan genom Twiiks plattform erbjuda sina
kunder (gym och tranare) dels program och kurser till
styckpris, dels [6pande abonnemang for tillgang till
traningsinnehall. Affairsmodellen dr uppdelad i licensintakt
fran tranare och gym samt del av intakt fran
konsumentforsaljning gentemot traningsutévarna, vilket
innefattar forsaljning mot BTC (business to customer) och
B2B (business to business). Twiik skalar upp sin verksamhet
tillsammans med sina kunder och deras affar.

| de fall Twiik hanterar kundernas transaktioner betalas en del av Bolagets omsattning ut till
kunderna samtidigt som Bolaget behéller en viss procentandel. Detta innebar att Twiik |6ser ett
nyckelproblem for sina kunder. Bolaget avser forflytta sitt fokus fran att i férsta hand hantera
samarbetsavtal med gym mot att vara ett primart transaktionsdrivet bolag, vilket ar en del i att
ta positionen som den ledande marknadsplatsen for traning online.

Detta innebar att Bolaget vill dverga till att primart hantera transaktionerna mellan samtliga parter
(gym, tranare och anvandare) istillet for att framst fokusera pa storre samarbetsavtal med gym.
Samarbetsavtalen med gym innebar att gymmen kan erbjuda tréanare och traningsutovare tillgang till
plattformen Twiik och dess digitala traningslosningar.



Det ar styrelsens bedémning att Bolaget efter forsta halvaret 2021 ska ha en omsattning om cirka
5-6 MSEK och efter heldret 2021 en omsattning om cirka 15 MSEK. Twiiks omsattning baseras dels
pa licensavgifter, dels pa tranarnas forsaljning av tjanster till kund. Av konsumentférsaljningen
behaller Bolaget en del samtidigt som en del gar till kunden/kreatéren (gym och trénare). Med
anledning av att Twiik genom produkten levererar en helhetslésning och i flera fall hanterar sina
kunders transaktioner samt att Bolaget under 2023 ska ha ett ytterligare utokat fokus pa detta
beraknas omsattningen for 2023 - det ar Bolaget berdknas uppna kassaflodespositivitet - uppga till
cirka 240 MSEK. Av den omsattning som kommer av tranare och gyms forsaljning mot konsument
behaller Bolaget en viss procentandel, samtidigt som merparten betalas ut till kund. Forflyttningen
som Bolaget avser att géra mot att vara primart transaktionsdrivet ar en del i att ta positionen som
den ledande marknadsplatsen for traning online. Nedan presenteras dels malsittningar som Bolaget
uppnatt under innevarande ar, dels de malsattningar Bolaget har under de kommande aren, vilka ska
bidra till att uppna de finansiella malen.

Lansera PT-online-funktionalitet brett (alla tranare ska kunna enkelt aktivera PT-online).
Lansera Twiik Matchmaker som matchar konsumenter med ratt traningsupplagg pa Twiik.

Lansera Twiik pa tva europeiska marknader (Storbritannien och Tyskland) tillsammans med
partners och etablera tillvagagangssatt for fortsatt internationell expansion.

Lansera stod for ytterligare tranaraffarer sdsom bokning av fysiska PT-sessioner.

Vara en personalstyrka om 12 anstallda vid arets slut. Vaxa inom produktutveckling och
marknadsforing.

Passera 100 Tier-1-trénare med vardera 6 000 SEK i bruttoomsattning per manad.

Lansera plattformen pa nya marknader globalt.
Passera 1 000 Tier-1-tranare.

Vara en personalstyrka om 20 anstallda.

Fortsatt expansion med malsattning att vara kassaflodespositivt vid positivt resultat om cirka
7 MSEK och en omsattning om 240 MSEK. Twiiks omsattning 2023 kommer av den forflyttning
Bolaget gor mot ett utdkat fokus pa hantering av kunders samtliga affarstransaktioner.



